Méaquinas * Dobradeira » Termoplastica®

La historia de VP artes confundese con eso de la Ley Ciudad Limpia de Sao Paulo, de
enero de 2007. En aquella época, muchas empresas que actuaban con foco en
fachadas fuerron llevadas a cerrar sus atividades a causa de las restricciones que la ley
imponia al mercado de la comunicacion visual. Pensando en eso, focamos nuestros
esfuerzos en el Punto de Ventas (PDV), em la creacion de displays expositores.
Exactamente, en este momento en que detectamos nueva necesidad de mercado,
buscar un maquina que plegase materiales termoplasticos con calidad em grandes
formatos. Naca asi VP Artes, maquinas plegadoras termoplasticas, proyectada para
plegar piezas de hasta dos mertros de largo, con espesuras 0,05mm hasta 20mm con
eficicia y calidad.

En 2012, lanzamos este aparato en el mercado durante la Feria Serigrafia Sing
Future Textil (mayor enento en el sector). Com s6lo un afio en el mercado, nuestra linea
de produccion fue aprobada por 100% de los clientes y de pronto empezamos su
exportacion para America del Sur. Hasta el comienzo de 2019, fueron comercializadas
mas de 950 maquinas em todo territério Nacional y America Latina. La innovacion rendio
hasta um reportaje para un programa de televisién llamado “Pequenas empresas,
grandes negdcios”, transmitido por la emisora Globo.

Hoy contamos con cuatro aparatos que posibilitan una estacion completa de

transformacion del acrilico, ademas de plegadoras tenemos: Polirtriz Universal, Mesa
para Tupiar y usinar y la MEGA, mesa para gabarito y pegamento. Visite nuestro Sitio:

www.vpmagquinas.com.br

Mas que maquinas uma consultoria para sus negocios
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http://www.vpmaquinas.com.br/

Propuesta de neg6cios de maquinas

e Missidon: Fornecer aparatos para transformacion del acrilico que permitan un
perfecto formato en acrilicos y termoplasticos que agilisen la produccion de
nuestros clientes, sean producidas de manera sustentable en MCF de
reforestamiento, tengan bajo consumo de energia y poca necesidad de
mantenimiento.

e Vision: Ser reconocido em el mercadocomo referencia en maquinas de este
porte, de alta productividad y bajo consumo de energia, colaborando para el
aumento de la productividad y ganancia de nuestro cliente.

e Valores: Respeto, Etica,Calidad, Confianza,y Flexibilidad en los proyectos e
innovaciones,
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Aspectos estratégicos de VP Maquinas y suprimentos para
Transformacion de Acrilicos y Termoplasticos.

En 2016, nuestras ventas de aparatos estaban distribuidas entre los mercados de
Comunicacién visual (70%), Brindes (20%) y Luminarias y Muebles (10%).

B Comunicacéao Visual

20%

B Luminarias e Moveis
10% Q O Brindes

70%

En 2019, con solo 7 afios en el mercado, lanzamos nuevas maquinas y llegamos
también a alcanzar nuevos mercados de actuacion.

Comunicacién Vusual, Luminarias, Brindes, Muebles Y Design, Carenaje de
Maquinas, Piezas técnicas hospitalarias y farmacéuticas. Hoy contamos com mas de

950 clientes satisfechos en todo Brasil y también em America Latina.

Encuentre en nuestro link abajo todos los nuestros clientes y los modelos de
maquinas adquiridos.

http://www.vpmaquinas.com.br/clientes
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1 - Presentacién del produto

Fabricamos aparatos para transformacion de material termoplastico, contamos
con maquinas de plega desde 0,30m hasta 2,00m de largo, con capacidad de plega
para materiales de 1 hasta 25mm de espesura , ademas de maquinas de pegamento,
Gabaritos, Tupias, Politriz y Suprimientos como polidores, masas y esferas de algodon
y malla para un perfecto acabado.

Con mas de dos décadas de experiéncia en el sector de comunicacion visual,
nuestro equipo VP Maquinas viene con su experiéncia ayudar a fomentar el crecimiento
del sector transmitiendo conocimiento y ofreciendo ayuda al cliente.

Ayuda con precio, busqueda de fornecedores, artes en vector con los dibujos de
corte y aprovechamiento de chapas, son sélo algunos itens de nuestro plan de negécios.

LUCRE MUITO INVESTINDO POUCO

Estagao completa de trabalho para Transformagao Termoplasticos

@D

WELIGES

) 12
= sem juros
Aceitamos

cartao PayPal
®: BNDES g""ﬂx-!-‘-

©11 9 8555-0288

Www.vpmaquinas.com.br
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2 - Ayuday facilidades

El cliente es invitado a participar de un grupo cerrado en Facebook — VP Maquinas
VIP , para cambiar experiéncias e informaciones, tener acceso a mas de 50 modelos de
“templates”, ademas de dicas de plegas y descuentos exclusivos con fornecedores de
insumos, como acrilico, PSAI, Pegamentos y etc.

Contamos también con un grupo cerrado en Whatsapp exclusivo para clientes
garantizando todavia mas agilidade y constante cambio de experiéncias entre los
clientes y la empresa.

Todas las instrucciones necesarias para uso de nuestros aparatos estan disponibles

en Video clases. El sitio posee dicas con videoclases y preguntas frecuentes, muy
importantes para quiénes no tenga tempo a perder.

http://www.vpmaguinas.com.br/dicas-e-videos/

Para clientes que desean clases practicas incluyendo procesos de pegamento,
oferecemos descuento especial en nuestros workshops.

Unica empresa fabricante a abrir sus puertas para workshops y entrenamientos.

i f DOBRADEIRAS :
E‘Sl‘nteglas N DE TERMOPLASTICOS | -
Magiinas .

Workshop + Coffee Break

Tupiar, Colar, Dobrar e Polir

O Melhor em Transformacdo de Acrilico e Termopldsticos num
encontro de 08 horas totalmente prdtico.

Clientes VP Mdquinas tem desconto especial!

Valido por'1 ano da data da’compra

Mas informaciones por el sitio:

http://www.vpmaqguinas.com.br/treinamentos-vp/
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3 — Diferenciales de nuestras maquinas
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REFLORESTAMENTO

3.A Durabilidad y Sustentabilidad

Ecologicamente correcto:

Usted sabia que al utilizar MDF en sus proyectos de maquinas VP Maquinas esta
auxiliando el médio ambiente? El material MDF es de eucalipto y pinus provenientes de
reforestamiento.

Grande partes de los arboles que originan MDF es de eucalipto, que garantiza
calidad y durabilidade al material. Ademés de excelente resisténcia, nuestras maquinas
y gabaritos con estrutura MDF no conducen electricidad y no retienen caloria, eso
garantiza la calidad de plega y la segurudad para sus operadores contra acidentes
electricos.

Bajo consumo de energia.

Otro grande investimento fue en el transformador professional y de alta
calidad que garantiza un rapido retorno del investimento, dado a su bajo
consumo de energia. ( s6lo 3,5 Amperes em la maquina de 2,00m utilizando la
mayor potencia). La rapida ejecucion de plega, con bajo consumo de energia y
la estabilidade en el calor, reduce también el custo de trabajadores, resultando
en una gran ventaja.

Otro destaque muy importante es el gabarito de plega con grabacion de
angulos, ademéas de la variedade de hilos. El gabarito permite uniformidade en
todas las piezas y rastreabilidade en la orden de servicio para pedidos
recorrientes, ademas de agilizar el resfriamento/ endurecimento de la plega. Y
ala variedade de hilos permite diferentes angulos de plega posibilitando la
fabricacion de un numero mucho mayor de prioductos y muchas veces hasta
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eliminando la necesidad de investimentos en hornosl cliente puede anotar en
los pedidos la secuencia de plega, la temperatura de calentamiento del hilo y el
tempo de exposicion de la pieza. Con eso, principalmente en pedidos que se
repiten, mismo el operador sin experiéncia puede fabricar piezas perfectas sin la
perdida del material en intentos de aciertos o errores, como era de costumbre
en el mercado. Una vez que creamos la maquina en un primer momento, para
suprir nuestra necesidad, conocimos las demandas del sector. Ademas de eso,
aprimoramos nuestro aparato durante un afio y médio. Con mas de cinco
fabricas antes de lanzar en el mercado.

Otros puntos importantes de este aparato son:
- Estabilidad de temperatura del comienzo al término de su trabajo;

- Altura ajustable del hilo de niquel cromo permitiendo plegar materiales finos y
expesos con la misma maquina:

- Muelas auto ajustables. sensibles al calor, tencionando el hilo automaticamente
cuando se dilata por el calor, lo manteniendo siempre esticado para garantizar

la calidad de plega:

- Delimitador de plega para agilizar el processo de produccion. Ajustase en la
medida de primera pieza y las siguientes quedan iguales.

- Posibilidad de mas hilos de calentamiento en un mismo aparato.
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Figura 2

Ordem de Servigo de Dobra [**"

sua

logo Data Entrada: / / Telefone: ( ) -
Data Entrega: / / Celular: ( ) -
Cliente:
Endereco:
e-mail: site:
PEDIDO

Ajuste da Altura do Fio:
Poténcia:

Modelo do Produto: tempiate 01 - Suporte de celutar e carregador
Tipo de Material:

Espessura: Tempo de exposigao: )
( DIAGRAMA: | i Template 01 -
Suportedecelular
m e Carregador
10
Dobra 01
— i 2°
\
Dobra 02
Todas as dobras sao
de 90°
O _ J
*Observacgao : E de suma importancia respeitar a ordem de dobra.
PRODUGAO
=
Funcionario: Inicio: / / -
Conferente: Fim: / / -
Responsavel: Tempo TOTAL da Dobra: : Y
OBSERVAGAO

MAIS QUE UMA MAQUINA! /7///
\\\\ UMA CONSULTORIA PARA SEUS NEGOCIOS.



4 - Amplitud de mercado

Con amplia gama de produtos fabricados por la plegadora, atingiendo diferentes
mercados, la oferta de nuevos gabaritos ira proporcionar a los compradores de nuestras
maquinas una clientela bien distinta.

Saldo de Beleza - suporte para secador de cabelo, escovas e organizadores

Lojas de Jdias e Bijuterias — expositores

"
!
i

Confeitarias e padarias

Decoragéo

[ |

Enfim, as possibilidades s&o praticamente infinitas.
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5 - Como elaborar el valor de venta

Ejemplo Template 1- Suporte de cargador de mdvil.
Opcidén A

El cliente compra la chapa, corta y plega.

- Cada chapa de acrilico cristal 2mm cuesta aproximadamente R$ 160,00 en caso de
template 1, el porta movil y cargador, caben 88 piezas por chapa.

- Dividimos R$ 160,00 por 88 piezas y encontramos el costo de R$1,59 de acrilico.

- Para corte, quién no posee il maquina puede terceirizar el corte a laser (alrededor de
R$ 1,80 por pieza).

- El valor de plega para la composiciondel costo del produto varia de empresa a
empresa. Basado en eso, utilizar es el valor de mi produccion con 1 operador que es
de R$ 30,00 por hora, o sea:

R$ 30,00 divididos por 60 minutos = R$ 0,50 el minuto.

Costo de 2 plegas de 30 segundos - R$ 0,25 x 2 = R$ 0,50 a las dos plegas.

Costo total del display ya com la plega = R$ 4,11 cada

Opcién B

El cliente compra el Templatel ya listo para la plega por R$ 3,61 cada (mdultiplos a diez
unidades)

Valor mediano de venta de esta pieza en el mercado es de R$ 12,00 a R$ 16,00 para

cliente final es de R$ 6,40 a R$ 8,20 para el dependiente, distribuidor o atacadista.

5.1 — Ventajas em comprar la pieza cortada

e Elimina la obligatoriedad en invertir en un aparato de alto costo.
e Dispensa el costo fijo con empleados expertos en corte.
e Bajo investimento en estoque y espacio.

¢ Venta casaday mas tempo para dedicarse al cliente y su empresa.
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5.2 — Ventajas en tener a Laser o0 a Router

¢ Mayor agilidade en la entrega
e Economia con frete

e Mayor margen de ganancia y negociacion

6 — Como encontrar cliente y definir el publico

« Defina sus fuentes fisicas y de los asociados si hay

» Ej. Coche prépio, computadora,notebook, espacio fisico, etc

+ Defina sus fuentes intelectuales y comportamentales

» Ej. Conocimiento en Corel Draw, facilidad en célculos matematicos, habilidades
manuales, organizacion, creatividad, empatia.

< Defina su Network

» Ejemplo: Quiénes son sus conocidos? Cuéles son sus necesidades? Trabajan

en algun lugar que podrian indicarte?

+ Definasu alvo publico
» Entre em la “Junta de Comerciol” de su Estado e busque las empresas de
luminarias, comunicacion visual, graficas y de muestras para ofrecer
subcontratacién de pliegues . Comiece atendiendo las mas préximas para evitar
problemas de logistica.
» Busque restaurantes, escuelas, centros comerciales, hoteles y panaderias,
estos sectoresnecesitan identificar salas, sinalizar promociones y clasificar tipos

de productos con mas frecuencia.

« Asique se sienta mas seguro, puede buscar campos gque se identifiquen mejor.
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7 — Buscando y Registrando sus Fornecedores

En Google busque por “hojas de acrilico en Fortaleza” o en Minas Gerais, por
ejemplo, y relacione los contactos, haga una tabla comparativa, vea quién hace entregas,
pedidos minimos, condiciones de pago, proximidad y etc.

8 — Buscando Apoyo

Entre en contacto con SEBRAE mas proximo de la ciudad, personalmente o por
el sitio para buscar conocimiento y preparo en este nuevo desarrollo.

9 - Conociendo el potencial de mercado e factores que influencian el crecimiento en
el sector de termopléasticos

9.a — Comunicacién Visual: un punto fuerte

Dentre los diversos segmentos los cuales el acrilico es utilizado, la comunicacion
visual es lo principal, con 60% de participacion. Delante de eso, el foro del acrilico
se acerco del telma “Nueva frontera en el uso del acrilico para comunicacion
visual, iluminacion y decoracion”. Brasil recicla por afio 2.000 toneladas de acrilico.
Extremamente valioso en el mercado de reciclaje cuando comparado a otros
plasticos, el acrilico viene convertiéndose en algo popular entre las empresas
colectoras de plasticos y en una fuente extra de renta para quién trabaja con este
sector y genera mucho refugo, como es nuestro caso.

10 - Termoplésticos — Conociendo su substrato

v' Elorigendela palabra “plastico “viene del griego plastikés que significa adecuado
a moldeo.

v' Plasticos son materiales formados por la uniéon de grandes cadenas moleculares
llamadas polimeros que, por su vez, son formadas por moléculas menores, llamadas
mondémeros.

v" Son producidos por medio del proceso quimico conocido como polimerizacion, la
unién quimica de monémeros que forman polimeros.

v' Eltamafoy la estructura d e la molécula do polimero determinan las propiedades
del material plastico. Los polimeros se dividen en Termoplasticos e Termofijos.

v' Termoplasticos no sufren cambios en su estructura quimica durante el
calentamiento y pueden ser nuevamente fundidos después del resfriamento.

v' Ejemplos: acrilico, polipropileno (PP), polietileno de alta densidad (PEAD),
polietileno de baja densidad (PEBD), polietileno tereftalato (PET), poliestireno (PS),
Policloreto de vinil (PVC), etc.
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11 - Factores que influencian y ayudan el crecimiento del mercado de
Comunicacioén Visual y Regalos gratis.

» Eventos Populares Brasil en 2019
http://www.turismo.gov.br/agenda-eventos/views/calendario.php

» Ferias y Neg6cios
http://feirasenegocios.com.br/
http://www.feirasdobrasil.com.br

> Elecciones
http://www.tse.jus.br/eleicoes/calendario-eleitoral/calendario-eleitoral

» Eventos Deportivos y Culturales
https://globoesporte.globo.com/olimpiadas/noticia/confira-o-calendario-das-principais-competicoes-
esportivas-de-2019.ghtml

» Fiestas Regionales
https://catracalivre.com.br/economize/conheca-as-maiores-festas-populares-do-brasil/
http://www.turismo.gov.br/agenda-eventos/views/calendario.php

Los eventos populares y sus ferias son promesas de desarrollo en diversas areas,
con esperanza de éxito y mucho trabajo para todos los brasilefios. En particular em
el sector de restaurantes, hoteles, panaderias, mercados y puntos turisticos. La
necesidad de providenciar comunicacion e identificacion adecuadas de acuerdo con
las nuevas leyes traera un aumento en la demanda de los servicios de muestras y
placas.

La busquéda por regalos gratis con apeacion nacional y de bajo costo también
provocara grande impacto en el segmento. Con la produccion adecuada también para
los pedidos de pequefia escala, conseguimos atender la pequefia empresa que
quiere agradar a su cliente. Llevando en consideracion que 87% de las empresas
nacionales son de pequefio tamafo, vemos con entusiasmo las oportunidades de
crecimiento.

Arriba separamos los mejores links de busquéda para buscar clientes y generar
demandas.
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12 - Yatrabaja en el area de Comunicacion Visual, Arquitectura o Regalos Gratis

pero todavia no vende muestras?

12.1 - Comience por sus clientes
Cuando ya tenemos un relacionamiento queda mucho mas facil de conseguir una
visita e demostrar un nuevo producto. Entre en el sitio de su cliente y haga una
busquéda. Averigue cual tipo de producto o evento él hace, que necesita de piezas
promocionales y haga un regalo gratis con su logotipo. Lleve en la visita, crie la
demanda.

Por donde comenzar? Son tantos clientes, cual devo visitar primero?

Principio de Pareto

https://www.youtube.com/watch?v=b-phFzLnBNA

El Andlisis de Pareto es una técnica estatistica utilizada en la tomada de decision que
permite seleccionar y priorizar un nimero pequefio de articulos capaces de producir
grande efecto en la mejora de los procesos.

Ella utiliza el Principio de Pareto (también conocido como regla 80/20): la idea de que
80% de los resultados corresponde a 20% dos factores, lo que justifica la priorizacion.

O, en términos de mejora de la calidad, la grande mayoria de los problemas (80%) son
producidos por solo algunas causas esenciales (20%). En el final de 1940 el gura de
gestion de la calidad Joseph M. Juran sugerio el principio asociado al economista
italiano Vilfredo Pareto, que habia observado que 80% de la renta en Italia provenia de
solo 20% de la populacion.

Pareto después realiz6 estudios sobre una série de otros paises y para su sorpresa
encontré una distribuicion similar en todos ellos.

La regla 80/20 puede ser aplicada a casi cualquier cosa:

e 80% de las reclamaciones de los clientes surgen a partir de 20% de sus
productos o servicios.

e 80% de los retrasos en el cronograma surge a partir de 20% de las
posibilidades causadas por los retrasos.

e 80% de la ganancia de una organizacion proviene de solo 20% de sus
productos o servicios;

e 80% de su facturacion equivale a 20% de sus clientes.
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Identificar cuales son estos clientes y focar esfuerzos en atender sus necesidades
es una o6ptima estratégia para comenzar, pero mucho cuidado para no caer en la
zona de comodidad vy olvidar de buscar nuevos clientes, pues se un dia este cliente
comprar de otro o fallar puede dejarnos en una situacién muy complicada.

Algunos ejemplos de material de PDV muy usados por nuestros clientes que utilizan
pliegue.

LANCAMENTO

Para méas ideas visiten el sitio

www.kapale.com.br

12 — Prestadores de Servicios y Fornecedores
e Corte Laser y Routher e Impresién UV - CMYK + Blanco

Kapale Comercial Ltda — 11 2647-5402 / 2647-6161

e Hojas de Acrilicos Especiales y Pegamentos

Sinteglas Pegamentos y Acrilicos Especiales — 11 2419-4490

e Hojas de Acrilicos y Placas de PSAI

Actos - 11 4428-5500
PollyPlast — 11 2621-4400
Sansite — 11 2726-2564
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Consideraciones Finales

Es posible aprender a emprender. Aunque algunas personas tengam mas
habilidad para los negdcios que otras ya existen Optimas escuelas de
emprendedorismo. En nuestra opinion a un emprendedor de éxito le es necesario
goutar de personas y tener empatia. Nunca se olviden que sus clientes, empleados
y fornecedores son personas y que un buen relacionamiento es el mejor camino
para la felicidad, la realizacién personal y el éxito.

Agradezco por haber leido el plan de negécios para nuevos emprendedores.
Espero que haya ayudado y me pongo a disposicién para eventuales dudas que

puedan surgir.

Ana Paula Paschoalino B. de Freitas
Directora Comercial VP Maquinas
+55 11 9 8555-0288
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